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SEO 3.0 — Die Zukunft hat begonnen

Eine kleine Zeitreise

1865 hat James Watt die Kolbendampfpumpe von Thomas Newcomen zur effektiven
Dampfmaschine verbessert. Die Kolbendampfpumpe wurde bereits im Jahr 1700
erfunden. Die Entwicklung der Suchmaschinenoptimierung ist ebenfalls eine kleine
Geschichte wie der Dampfmaschine. Wenn man sich die ganzen technischen
Entwicklungen anschaut, hat sich in allem Bereichen des Lebens sehr viel veréandert und
verbessert. Durch die vielen Entwicklungen in allen Bereichen nicht nur im Maschinenbau
sind neue Unternehmen, Produkte und Dienstleistungen entstanden. Mit den
Erneuerungen konnten die Unternehmen Zeit, Personal und Geld einsparen sowie hohere
Umsatze generieren.

Die Dampfmaschine konnte viel schneller und effektiver die Produkte herstellen. Seit der
Erfindung kommen stéandig neue Produkte, Dienstleistungen und Services auf den Markt.

Digitalisierung der Wirtschaft und Ki

Mit Hilfe von Robotik, Automatisierung und Kunstlicher Intelligenz (KI) werden
Betriebsprozesse in Unternehmen optimiert und gesteigert. Das spart Zeit, Kosten und in
einigen Bereichen sogar Personal. Effizienz ist angesagt. Unternehmen kbnnen viel
schneller am Markt reagieren und neue Absatzmarkte erschliel3en. Daten sammeln und
auswerten - BigData, Informationen online verkaufen, Produkte online anbieten -
E-Commerce , etc.

Automatisierung des Marketings

Software und Service-Dienstleister zur Planung und Durchfiihrung von Marketing- und
Werbemalinahmen gibt es reichlich am Markt. Jede Menge SEO-Tools zur Analyse und
Auswertung von Internetseiten oder zur Planung von Content. Was fehlt? Diese Tools und
Anbieter bringen eine Website bzw. Online-Shops mit begrenzten Keyword-Kombinationen
in den Suchmaschinen zeitnah nach vorne in die heil3ersehnten Top-Rankings

SEO 3.0 - SEO im Wandel - Suchmaschinenoptimierung mit Ki

Wahrend immer noch flei3ig versucht wird Internetseiten manuell auf den ersten Seiten
bei Google mit wenigen Keywords unsicher zu ranken sind wir schon einen Schritt weiter.
Durch unsere angebotene, komplett automatisierte SEO-Software (Software as a Service)
ist es nun moglich, Unternehmeswebseiten in hoher Stabilitat, Geschwindigkeit sowie
Optimierungsqualitat fir Suchmaschinen zu optimieren.

Hoher, globaler Nutzen fir alle Unternehmen

Wir sprechen hier von (KI) Kunstlicher Intelligenz und Automatismen, die umstandliche
und nicht mehr zeitgemale Arbeitsweisen ersetzen. Es gilt Kosten zu reduzieren, Qualitat
zu steigern und Arbeitsprozesse zu beschleunigen. Das ist echter Nutzen fur
Unternehmen und somit eine unserer Zielsetzungen.

Bei uns sind zwei Worte Trumpf — Chancengleichheit und Wirtschaftswachstum.

Die Vorteile
Die wichtigsten Vorteile unserer selbstlernende SEO-Media-Software:

1 - Mehr Aufmerksamkeit, hohere Sichtbarkeit und vergrél3erte Reichweite im Internet
bei minimalem Streuverlust.

2 - Top Platzierungen fir relevante Keywords in den Suchergebnissen von Google & Co.
(auch durch Longtails bzw. Keyword-Phrasen).



Chancen auf:

3 — Steigende Besucherzahlen (Traffic).
4 — Wachsende Bekanntheitsgrad.

5 - Hohere Umsatze und Verkaufszahlen.

6 - Einsparung hoher SEO Kosten.

7 - Sicherung von Ausbildungs- und Arbeitsplatzen.
8 - Starkung der Liquiditat.

9 - Wirtschaftswachstum.

Uber uns:

Future Sell bietet allen Unternehmen mit auBergewdhnlichen, innovativen und
nachhaltigen Produkten und Dienstleistungen die Moglichkeit, diese auf Future
Sell zu bewerben.

Das Produkt bzw. die Dienstleistung muf3 ein absolutes Alleinstellungsmerkmal
haben, national als auch international.

Nur dann erhalt das anbietende Unternehmen von Future Sell eine Freischaltung.
Nach Freischaltung erhélt der Anbieter alle weiteren Informationen Uber die
Vorgehensweise der Vermarktungsstrategien.

Future Sell steht fir Chancengleichheit und Wirtschaftswachstum.

Als Vermarktungsspezialist sind wir in der Lage, fur au3ergewdhnliche Produkte wie
die von uns angebotene SEO-Media-Software, White Label Lizenzen zu vergeben.
Somit kdnnen Interessierte dieses innovative Software-Produkt mit Ihrem eigenen
bzw. eine zum Produkt passenden Namen versehen und somit vermarkten.

Alle White Label Lizenznehmer erhalten selbstverstandlich grundlegende
Produktschulungen und unsere Vertriebsunterstitzung.
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